Module 4
Resulting Terms
English

a buying signal

a hard-sell technique
a sales technique
added value
after-sales service
billboard

close the sale
collapse

competitive advantage
customer needs

cut / reduce / lower
decision maker
decrease

direct mail

double

dramatically
emotional / perceived benefits
favourable terms
fluctuate

go down / fall / drop
increase

level off

mass marketing
niche / targeted marketing
point-of-sale promotion
price competition
prospective customer
raise / put up

reach a peak

rise / go up

sharply

significantly

slightly

soar

sponsorship

steadily

success rate

unique selling point
unpredictably

vehicle advertising
viral marketing

word-of-mouth recommendation

Translation

ein Kaufsignal

eine aggressive Verkaufstechnik
eine Verkaufstechnik
Mehrwert

Kundendienst

Werbetafel

den Verkauf abschlieRen
Einsturz

Wettbewerbsvorteil
Kundenbed(irfnisse

kiirzen / reduzieren / senken
Entscheidungstrager
Reduzierung, reduzieren
Postwurfsendung
verdoppeln

dramatisch

emotionale / wahrgenommene Vorteile

glinstige Bedingungen
schwanken

zuriickgehen / fallen / sinken
Erhdéhung, erhéhen
stabilisieren

Massenabsatz

Nischenmarketing / gezieltes Marketing

Promotionaktionen am Verkaufsort
Preiswettbewerb
potenzieller Kunde
steigern / erhdhen

einen Hohepunkt erreichen
wachsen / steigen

scharf

bedeutend

leicht

emporschnellen

Forderung

stetig

Erfolgsrate
Alleinstellungsmerkmal
unvorhersehbar

Fahrzeug als Werbetrager
Virales Marketing

Mundpropaganda



